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Descricién (*)Se trata de presentar un analisis conjunto de las actividades relacionadas con el flujo total e materiales y el
xeral flujo de informacién asociado y que van desde el aprovisionamiento hasta la entrega del producto final a los

clientes, considerando la recuperacién de los residuos ocasionados.

Competencias de titulacion

Cadigo

A4 CE4. Cofiecer os obxectivos, funciéns e técnicas instrumentais dos diferentes subsistemas das organizaciéns, asi
como as relaciéns existentes entre eles desde unha perspectiva de enfoque de sistemas.

A5 CE5. Comprender os obxetivos, alcance e valor dla funcién de aprovisionamento e distribucién comercial, as suas
interrelaciéns co resto das areas e o seu papel como intermediaria da actividade comercial, co fin de desefar
estratexias para a provision e comercializacidén de bens e servizos.

Al5 CE15. Cofiecer e aplicar métodos cuantitativos de investigacién operativa para a toma de decisiéns no ambeto do
comercio, asi como o desefio e analise de enquisas mediante mostraxe probabilistica para a realizacién de estudos de
mercado.

B3 CT3. Capacidade de aprendizaxe, traballo auténomo e planificacién e organizacién do traballo.

B5 CT5. Capacidade para aplicar os cofiecementos tedricos e practicos adquiridos no contexto académico. En especial,
para aplicar cofecementos e razoamentos multidisciplinares.

B15 CT15. Compromiso ético no traballo.

Competencias de materia
Resultados previstos na materia Resultados de Formacion
e Aprendizaxe

(*)*CE4. Coriecer os obxectivos, funcidns e técnicas *instrumentales dos diferentes *subsistemas A4
das organizaciéns, asi como as relaciéns existentes entre eles desde unha perspectiva de

*enfoque de sistemas.

(*)*CES5. Comprender os obxectivos, alcance e valor da funcién de *aprovisionamiento e A5
distribucién comercial, as sUas interrelaciones co resto de areas e o seu papel como *intermediaria

da actividade comercial, co fin de desefiar estratexias para a *provisién e *comercializacién de

bens e servizos.

(*)*CE15. Cofiecer e aplicar métodos cuantitativos de investigacién *operativa para tdmaa de Al5
decisiéns no &mbito do comercio, asi como o desefio e andlise de enquisas mediante *muestreo
*probabilistico para a realizacién de estudos de mercado.

(*)*CT3. Capacidade de aprendizaxe, traballo auténomo e *planificacién e organizacién do traballo. B3
(*)*CT5. Capacidade para aplicar os cofiecementos tedricos e practicos adquiridos no contexto B5
académico. En especial, para aplicar cofiecementos e *razonamientos *multidisciplinares.

(*)*CT15. Compromiso ético no traballo. B15
Contidos
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Tema

(*)Tema 1. A cadea de actividades: do (*)
*aprovisionamiento & entrega do produto.Tema 2.

A funcién de *aprovisionamiento na

empresa.Tema 3. Xestién de inventarios.Tema 4.

A transformacién e *obtencién do produto
terminado.Tema 5. A funcién de

distribucién.Tema 6. Tratamento de *residuos.
(*)Tema 2. A funcién de *aprovisionamiento na (%)

empresa.
(*)Tema 3. Xestion de inventarios. (*)
(*)Tema 4. A transformacion e *obtencién do (*)
produto terminado.

(*)Tema 5. A funcion de distribucion. (*)
(*)Tema 6. Tratamento de *residuos. (*)

Planificacion

Horas na aula Horas féra da aula Horas totais
Sesién maxistral 28 0 28
Resolucién de problemas e/ou exercicios 8 20 28
Estudo de casos/andlises de situaciéns 8 20 28
QOutros 2 0 2
Probas de resposta curta 4 60 64

*Os datos que aparecen na taboa de planificacién son de caracter orientador, considerando a heteroxeneidade do
alumnado.

Metodoloxia docente

Descricién

Sesion maxistral (*)Exposicion por parte del profesor de los contenidos sobre la materia objeto de estudio con ayuda
de diverso material . Resolucién de jercicios y cuestiones.

Resolucién de (*)Resolucién de ejercicios y cuestiones por parte del alumno de forma individual o en grupo bajo la

problemas e/ou supervisién del profesor

exercicios

Estudo de casos/andlises(*)Resolucion de casos de empresas relacionados con los contenidos de la asignatura, bajo la

de situaciéns propuesta, guia y supervision del profesor

QOutros (*)Asistencia a conferencias, visitas a empresas, exposiciones de trabajos.

Atencidn personalizada
Metodoloxias Descricion

Estudo de casos/analises de situaciéns

Avaliacion
Descricién Cualificacion
Resolucién de problemas (*)Prueba objeto de evaluacién continua sobre contenidos de la materia, consistente 15
e/ou exercicios en la resolucién de cuestiones planteadas, guiadas y supervisadas por el profesor.
Estudo de casos/andlises  (*)Prueba objeto de evaluacién continua sobre casos o situaciones propuestos por el 10
de situaciéns profesor y relacionados con la materia
QOutros (*)Participacién activa en clase sobre los temas tratados y planteados en cada 5

momento por el profesor y relacionados con la materia. Se tendra en cuenta la
actitud del alumno.

Probas de resposta curta  (*)Examen como prueba para evaluar los conocimientos adquiridos por el alumno 70
sobre la materia.

Outros comentarios sobre a Avaliacion

Bibliografia. Fontes de informacidn

Bowersox, D., Administracion y logistica en la cadena de suministros, McGraw-Hill,

Casanovas, A. y Cuatrecasas, L., Logistica Empresarial. Gestion integral de la informacion y material en la
empresa, Gestiéon 2000,

Escudero Serrano, M.]., Gestion de aprovisionamiento, Thomson,

Escudero Serrano, M.)., Almacenaje de productos, Thomson,

Soret Los Santos, |., Logistica y operaciones en la empresa, ESIC,
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Castro Hermida, M. (coord.), Los tres caminos para conseguir la excelencia en operaciones, Escuela de Negocios
Caixanova,

Consorcio de la Zona Franca, Las empresas gacela de Galicia: del diagndstico a la accion. Claves del crecimiento
empresarial, Consorcio de la Zona Franca,

Gither, N. y Frazier, G., Administracion de produccién y operaciones, Thomson,

Roux, M., Manual de logistica para la gestion de almacenes: las claves para crear o mejorar su almacén,

Soret Los Santos, |., Logistica y marketing para la distribucién comercial, ESIC,

Recomendacidns

Materias que se recomenda ter cursado previamente
Empresa: Principios de xestién responsable/V06G270V01103

Outros comentarios

(*)Esta guia docente anticipa as *lineas de actuacién que se deben levar a cabo co alumno na materia e concibese de forma
flexible. En consecuencia, pode requirir reaxustes ao longo do curso *promovidos pola dindmica da clase, e do grupo de
*destinatarios real ou pola *relevancia das situaciéns que puidesen xurdir. Asi mesmo, aportarase ao *alumnado a
informacion e as *pautas concretas que sexan necesarias en cada momento do proceso *formativo.
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