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Descricién Materia que analiza la importancia de los aspectos psicosociales de la informacién técnica del medicamento
xeral

Competencias de titulacion

Cddigo

Al Conocimiento y comprensién de los elementos tedricos-practicos que configuran el ejercicio de la actividad del
profesional de la informacién técnica del medicamento

A2 Capacidad para identificar los diferentes elementos que actlan directamente sobre el &mbito de decisién en el campo
de la visita médica desde sus multiples perspectivas.

A3 Conocimiento de los requisitos, objetivos y marco informativo de las diferentes instituciones para, a partir del mismo,
poder evaluar y analizar los aspectos que rodean a la visita médica.

A4 Capacidad para comprender de la evolucién que ha seguido la profesién del visitador médico, sus actuales tendencias
y las previsibles lineas de mejora

A5 Capacidad para identificar, comprender y aplicar los conceptos que integra la informacién técnica del medicamento

A6 Habilidad para distinguir las diferentes alternativas a los problemas que se le planteen, de modo que pueda
proporcionar las soluciones mas satisfactorias.

A8 Conocimiento en la aplicacién de procedimientos y técnicas necesarias al desarrollo de la actividad de la visita
médica

A10 Capacidad para expresar adecuadamente los conocimientos adquiridos en el &mbito de la visita médica

Bl Capacidad para aplicar los conocimientos adquiridos y su capacidad de resolucién de problemas en los distintos
aspectos que rodean a la informacién técnica del medicamento y a la visita médica

B3 Capacidad para comunicar sus conclusiones y los conocimientos técnicos sobre el medicamento y las razones ultimas
que los sustentan a pUblicos especializados sin ambigiiedades, durante el transcurso del proceso de visita médica.

Competencias de materia

Resultados previstos na materia Tipoloxia Resultados de
Formacion e
Aprendizaxe
Comprender los aspectos psicosociales relacionados con la informacién técnica del saber Al
medicamento
desarrollar las habilidades de comunicacion interpersonal saber A8
Al0
Desarrollar las habilidades de persuasién en el desarrollo de la actividad profesional saber facer Bl
B3
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Desarrollo de los elementos economicos en el campo de la visita medica saber A3

Al0
Desarrollo de la motivacion en el campo de la visita medica saber A2
A8
Analisis de los efectos economicos de las decisiones individuales en el mercado saber Al
farmaceutico A4
Obtener resultados a partir de la preparacion y desarrollo del proceso de tecnica de saber A6
venta Bl
Desarollar el procedimiento de la tecnica de venta saber Al
A5
Contidos
Tema
Comunicacién interpersonal. Comunicacién Técnicas orales. El ambiente fisico y la conducta interpersonal.
verbal. Comunicacién no Percepcién de personas. Formacioén de impresiones acerca de otros.
verbal. Percepcion
de situaciones. Percepciones compartidas. Atribucién causal.
Actitudes y cambio de actitudes Persuasién. Resistencia a la
persuasién. Relaciones entre las actitudes y la conducta. Estrategias de
cambio
de actitudes.
Los roles. Presentacién de personas. Relaciones interpersonales.
Atraccion. Motivacién. Modelo de las necesidades de Maslow. Otros
modelos
explicativos. Grupos y comportamiento. Influencia social.
Planificacion
Horas na aula Horas féra da aula Horas totais
Estudos/actividades previos 0 20 20
Resolucién de problemas e/ou exercicios 0 15 15
Sesion maxistral 0 20 20
Resolucién de problemas e/ou exercicios de forma 0 15 15
auténoma
Probas de tipo test 0 2 2
Probas de resposta curta 0 2 2

*Os datos que aparecen na taboa de planificacién son de caracter orientador, considerando a heteroxeneidade do
alumnado.

Metodoloxia docente

Descricién
Estudos/actividades Estudios y trabajos sobre la materia
previos
Resolucién de Resolucién de supuestos de la materia
problemas e/ou
exercicios
Sesion maxistral Docencia virtual de los contenidos de la materia
Resolucién de Resolucién de ejercicios y supuestos sobre la materia

problemas e/ou
exercicios de forma
auténoma

Atencion personalizada
Metodoloxias Descricion

Sesién maxistral A través de la plataforma TEMA de la Universidad de Vigo el alumno dispondrd de contacto directo con el
profesorado en todo momento, permitiendo aclarar dudas, realizar comentarios, etc.

Avaliacion

Descricién Cualificacién
Resolucién de problemas e/ou exercicios Realizacién de tareas por parte del alumno 40
Resolucién de problemas e/ou exercicios de forma auténoma Prueba de conocimiento 60

Outros comentarios sobre a Avaliacion

El examen/prueba correspondiente a la segunda convocatoria seguird el el mismo modelo que en la primera convocatoria
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