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Descripcién  En la materia se pretende dar a conocer al alumno los fundamentos de las operaciones internacionales. En
general concreto, se trata de proporcionar los conocimientos basicos sobre la gestién de la exportacién y la

importacidn, las técnicas y procedimientos que permitan resolver los problemas que se pueden plantear en el
ambito de las operaciones internacionales.

Resultados de Formacion y Aprendizaje

Cddigo

A2 Que los estudiantes sepan aplicar los conocimientos adquiridos y su capacidad de resolucién de problemas en
entornos nuevos o poco conocidos dentro de contextos mas amplios (o multidisciplinares) relacionados con su area
de estudio.

Bl Capacidad para resolver problemas de gestion.

B6  Aplicar el conocimiento a la practica.

C9  Conocimiento de las operaciones de exportacién e importacién, negociacién, trdmites de aduanas, contratacion,
riesgos y financiacion.

C10 Conocimiento de las técnicas que permitan analizar, disefiar, planificar, dirigir y realizar las principales operaciones
del comercio internacional.

C13 Dominio de la terminologia especifica (Incoterms).

Resultados previstos en la materia
Resultados previstos en la materia Resultados de

Formacién y

Aprendizaje
Conocimiento de las operaciones de exportacién e importacién, negociacion, tramites de aduanas, A2
contratacién, riesgos y financiacién Bl

B6

c9

C10

C13
Conocimiento de las técnicas que permitan analizar, disefar, planificar, dirigir y realizar las principales A2
operaciones del comercio internacional B1

B6

c9

C10

C13
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Contenidos

Tema
Tema 1. Introduccidn a la gestion de las 1.1 Importacién, introduccién y adquisicién intracomunitaria
Operaciones Internacionales 1.2 Exportacidén, expedicién y entrega intracomunitaria
1.3 Politica comercial y contingentes
Tema 2. Grupos geoeconémicos mundiales 2.1 Territorios aduaneros
2.2 Areas de libre comercio
2.3 Zonas exentas
Tema 3. Gestion aduanera 3.1 Anélisis y manejo del TARIC
3.2 BlUsquedas de partidas arancelarias
3.3 Arancel
3.4 Documentos de comercio exterior
Tema 4. Regimenes aduaneros econémicos 4.1 Régimen temporal

4.2 Régimen de perfeccionamiento activo y pasivo
4.3 Transformacién a raya de aduanas
4.4 Transito
4.5 Franquicias aduaneras
4.6 Zonas francas, depdsitos francos, depdsitos aduaneros y depdsitos
fiscales
Tema 5. Licitaciones publicas internacionales 5.1 Organismos multilaterales de desarrollo
5.2 Licitaciones publicas internacionales
5.3 El proceso de licitacion
Tema 6. Las alianzas estratégicas internacionales 6.1 Acuerdos de cooperacién empresarial
y sus operaciones 6.2 Principales operaciones: joint ventures
6.3 Cooperacién internacional: Instituciones multilaterales de desarrollo.
6.4 Consideraciones a la contratacién internacional: El servicios
internacionales

Planificacion

Horas en clase Horas fuera de clase  Horas totales
Practicas con apoyo de las TIC 21 21 42
Trabajo tutelado 3 10 13
Foros de discusion 0 4 4
Leccién magistral 10 10 20
Examen de preguntas objetivas 1 16 17
Resolucién de problemas y/o ejercicios 1 15.5 16.5

*Los datos que aparecen en la tabla de planificacién son de caracter orientativo, considerando la heterogeneidad de
alumnado

Metodologias

Descripcion

Practicas con apoyo de Se trata de buscar en las paginas web idéneas la informacién necesaria para la realizacién de los

las TIC despachos aduaneros

Trabajo tutelado Ellaborar un informe para la puesta en marcha de una empresa mixta espafiola en un pais
latinoamericano y una tarea complementaria sobre politica comercial. Trabajo sobre Licitaciones
Plblicas Internacionales.

Foros de discusién Participacién en foros abiertos en la plataforma faitic. Pueden ser también foros de aprendizaje que
pueden dar o no lugar a un debate.
Leccién magistral Son horas presenciales que solamente implican para los alumnos la participacién planteando

preguntas y debates. Se trata de ofrecer de forma resumida la teoria necesaria para llevar a cabo
las metodologias indicadas anteriormente.

Atencion personalizada
Metodologias Descripcion

Leccién magistral En el horario de tutorias y/o acordado con el alumno/a.

Practicas con apoyo de las TIC En el horario acordado entre el conferenciante y el alumno/a.

Trabajo tutelado En el horario de tutorias y/o acordado con los alumnos. En el horario acordado entre el
conferenciante y los alumnos. A través del correo electrénico o faitic.

Evaluacion

Descripcién Calificacién  Resultados de
Formacién y
Aprendizaje
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Practicas con apoyo de lasAsistencia, participacion y ejercicios asociados a las clases 20 A2 Bl (9

TIC B6 C10
C13

Trabajo tutelado Elaborar informes sobre operaciones derivadas de alianzas 20 A2 Bl (9
internacionales (creacion de una empresa mixta...) y otras tareas B6 C10
complementarias (politica comercial, trabajo LPI y foros) C13

Leccién magistral Asistencia y participacion en las clases 10 Cc9
C10
C13

Examen de preguntas En pruebas parciales y/o en el examen oficial de la materia 40 Cc9
objetivas C10
C13

Resolucién de problemas En pruebas parciales y/o en el examen oficial de la materia 10 A2 Bl (9
y/o ejercicios B6 C10
C13

Otros comentarios sobre la Evaluacion

Es requisito indispensable para la evaluacién continua asistir como minimo al 70% de las horas de aula. También participar
en todas las actividades de la materia, tales cémo trabajos, ejercicios, foros y otras tareas propuestas por los profesores y/el
conferenciantes.

Los alumnos que no haya superado la materia o no cumplan los requisitos de la evaluacién continua deberan utilizar la
segunda oportunidad en julio. Para superar la materia en la segunda convocatoria, los estudiantes deberan hacer el examen
en la fecha oficial de la convocatoria.

Para aprobar esta materia, la calificacién serd, en todas las modalidades y oportunidades, un 5 sobre 10.

Cualquier situacién de plagio o copia en la entrega de los trabajos supondra inmediatamente un suspenso en la calificacion
final.

Fuentes de informacion

Bibliografia Basica

GONZALEZ LOPEZ, M.I., MARTINEZ, A.l. et al, Gestion del comercio exterior de la empresa, ESIC, 2014

GUISADO TATO, MANUEL, Internacionalizacion de la empresa: estrategias de entrada en los mercados exteriores,
Pirdmide, D.L., 2002

ROCA AYMAR, J.L., El arbitraje comercial internacional, ICEX, 2006

Bibliografia Complementaria

SANCHEZ MUNOZ, M.P. y LAGUNA, N., El comercio exterior de Espafa. Teoria y practica, Pirdmide, 2012

ROCA AYMAR, J.L., El arbitraje mercantil internacional On Line, ICEX, 2011

Recomendaciones

Otros comentarios

Esta guia docente anticipa las lineas de actuacion que se deben llevar a cabo con el estudiante en la materia y se concibe
de forma flexible. En consecuencia, puede requerir reajustes a lo largo del curso académico promovidos por la dindmica de
la clase y del grupo de destinatarios real o por la relevancia de las situaciones que pudiesen surgir. Asimismo, se aportara al
alumnado la informacién y pautas concretas que sean necesarias en cada momento do proceso formativo.
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