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Descripciéon  Preparar al alumnado con sélidos conocimientos de idiomas para su desarrollo profesional en empresas de dmbito

genera

| internacional, a través del aprendizaje de estrategias de traduccion.

Resultados de Formacion y Aprendizaje

Cadigo

Al

CB6 - Poseer y comprender conocimientos que aporten una base u oportunidad de ser originales en el desarrollo y/o
aplicacion de ideas, a menudo en un contexto de investigacion

A2 CB7 - Que los estudiantes sepan aplicar los conocimientos adquiridos y su capacidad de resolucién de problemas en
entornos nuevos o poco conocidos dentro de contextos mas amplios (o multidisciplinares) relacionados con su area
de estudio

A3 CB8 - Que los estudiantes sean capaces de integrar conocimientos y enfrentarse a la complejidad de formular juicios
a partir de una informacién que, siendo incompleta o limitada, incluya reflexiones sobre las responsabilidades
sociales y éticas vinculadas a la aplicacién de sus conocimientos y juicios

A4 CB9 - Que los estudiantes sepan comunicar sus conclusiones y los conocimientos y razones ultimas que las sustentan
a pUblicos especializados y no especializados de un modo claro y sin ambigledades

A5 CB10 - Que los estudiantes posean las habilidades de aprendizaje que les permitan continuar estudiando de un modo
que habra de ser en gran medida autodirigido o auténomo.

B2 Dominar los elementos principales de las disciplinas mas relevantes relacionadas con la traduccién e interpretacién,
especialmente la historia, la antropologia, la filosofia, la sociologia, la semibtica, la teoria de la literatura, la politica, la
economia, los estudios culturales y los estudios de género.

B3 Disponer de un espiritu critico y reflexivo, agil y practico ante fendmenos culturales que trasvasan las fronteras
linglisticas y culturales

B4 Adquirir conocimientos, habilidades y destrezas en el campo de la traduccidn especializada y de la mediacién cultural

B6 Saber identificar un objeto de investigacion, formular hipétesis, emplear una metodologia apropiada, analizar y
presentar resultados

B7 Comprender el proceso traductolégico como un fendmeno holistico y transversal

B8 Ser capaz de integrar los conocimientos adquiridos y tener capacidad para enfrentarse a la complejidad de formular
juicios a partir de entornos nuevos o poco conocidos y con una informacion que, siendo incompleta o limitada, incluya
reflexiones sobre las responsabilidades sociales y éticas vinculadas a la aplicacién de sus conocimientos vy juicios.

B9 Poseer las habilidades de aprendizaje que permitan continuar estudiando, forméandose e investigando de un modo
que habrd de ser en gran medida autodirigido o auténomo.

C1 Capacidad para aplicar los principios practicos de la investigacién empirica en T/l en su doble vertiente experimental

y observacional y para desarrollar el procesamiento de la informacién en su aplicacién al estudio de T/I.
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C2

Capacidad para disefiar trabajos experimentales, observacionales y estudios de campo en T/l y para desarrollar en la
practica esos principios mediante la elaboracion, presentacién y discusidén de proyectos reales de investigacion
empirica en T/I.

C3

Capacidad para analizar, reconocer y evaluar la transcendencia ideoldgica y sociocultural de una politica de
traduccién para una cultura o comunidad

ca

Saber establecer un método de trabajo de campo cuyas hipétesis non estén condicionadas por el estado de la
cuestién clasico en traductologia.

C5

Reconocer y categorizar como traductoras muchas practicas sociales y multimodales que, dependiendo de las
normas establecidas, no son habitualmente reconocidas como tales. Como consecuencia, promover la legitimidad de
estas practicas, tanto profesionales como ocasionales, e incrementar la dimensién tedrica de los estudios de
traduccién e interpretacion.

C6

Saber fomentar las buenas practicas de reciprocidad social en investigacién, animando a la persona investigadora a
alimentar el didlogo universidad-sociedad mediante la observacién directa y el contacto necesarios con la sociedad
en la que vive.

C7

Conocer a nivel avanzado los métodos de investigaciéon empirica mas importantes aplicables a entornos laborales
concretos de la interpretacién, en especial en los servicios plblicos y en las conferencias internacionales.

C8

Saber disefar, planificar y realizar un trabajo empirico de investigacidn en interpretacion, ya sea observacional,
experimental o un trabajo de campo, entrevista o cuestionario para la investigacion.

Cc9

Dominar las habilidades de redaccién de un trabajo de investigacién empirica.

D1

Construir una visién holistica de los fendmenos de traduccién, interpretacién y paratraduccion en relacién con otras
actividades y disciplinas cientificas

D2

Dominio de las distintas herramientas TIC de ayuda a la traduccién, gestiéon de memorias, procesamiento de textos,
flujo de trabajo, programas especificos para distintas especialidades (subtitulacién, localizacién, traduccidén técnica,
edicidn, etc.)

D3

Conocer a nivel avanzado los métodos de investigacion empirica méas importantes aplicables a entornos laborales en
especialidades y disciplinas relacionadas con la traduccién y la interpretacion

D4

Aprender a disefiar, planificar y realizar un trabajo empirico de investigacion, ya sea observacional, experimental o un
trabajo de campo, entrevista o cuestionario para la investigacién.

D5

Asimilar las aportaciones tedricas de interés mutuo entre los estudios traductoldgicos y otras disciplinas relacionadas.

D6

Planificacién y desarrollo de ensayos escritos y presentaciones que contengan formulaciones originales, utilicen una
metodologia rigurosa, y establezcan los parametros de interpretacién critica adecuada sobre la relacién entre
traduccion/ intepretacidn y otras disciplinas.

D7

Poder evaluar el capital social, econémico y simbdlico de los distintos agentes que intervienen en los distintos
procesos relacionados con la traduccion /interpretacién.

D8

Capacidad para traducir, corregir y revisar productos para la pantalla mediante varias modalidades como por ejemplo
doblaje, subtitulacién (interlingiistica y intralingiistica), voces superpuestas y audiodescripcién, teniendo en cuenta
el cliente y el destinatario

D9

Capacidad de aprendizaje auténomo y continuo de los contextos técnicos y tedricos relacionados con el proyecto de
investigacion con el cual se estd colaborando.

Resultados previstos en la materia

Resultados previstos en la materia Resultados de

Formacién y
Aprendizaje
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Desarrollo del sentido de conciencia lingiistica, de los mecanismos gramaticales y de las formas de Al
expresion del inglés. A2

Conocer a nivel avanzado los métodos de investigacién empirica mds importantes aplicables a entornos Al
laborales en especialidades y disciplinas relacionadas con la traduccién y la interpretacién. A2
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Aprender a disefar, planificar y realizar un trabajo empirico de investigacion, ya sea observacional, Al
experimental o un trabajo de campo, entrevista o cuestionario para la investigacion. A2

Asimilar las aportaciones tedricas de interés mutuo entre los estudios traductoldgicos y otras disciplinas Al
relacionadas. A2
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Poder evaluar el capital social, econdémico y simbdlico de los distintos agentes que intervienen nos Al
distintos procesos relacionados con la traduccién /interpretacion. A2

Capacidad para traducir, corregir y revisar productos para la pantalla mediante varias modalidades por Al
ejemplo doblaje, subtitulacidn (interlinglistica e intralinglistica), voces superpuestas y audiodescriciéon, A2
habida cuenta el cliente y el destinatario. A3
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Capacidad de aprendizaje auténomo y continuo de los contextos técnicos y tedricos relacionados conel Al
proyecto de investigacién con el cual se esté colaborando. A2

Contenidos

Tema

1. La Compraventa Internacional - Conceptos y terminologia propia de la contratacién internacional.
- La traduccién de contratos de compraventa.
- Principales clausulas en los contratos de compraventa internacional.
- Condiciones de entrega: INCOTERMS. Terminologia utilizada por la
Cémara de Comercio Internacional de Paris.
- Medios de pago propios del comercio internacional. Conceptos y
terminologia internacional.
- El Crédito Documentario. Clausulas y terminologia propios.

2. Negociacién Internacional. - Estrategias de negociacién internacional.
- La interpretacién en las negociaciones internacionales.
- El rol del intérprete en una negociacién internacional.
- La atencién al lenguaje corporal.

3. Recursos y fuentes de apoyo para el comercio - Principales instituciones de apoyo al exportador.

internacional. O ICEX
0 IGAPE
[ Oficinas Comerciales en el extranjero.
0 CESCE ] Compafiia Espafiola de Seguros de Crédito a la Exportacion.
- Misiones Comerciales e interpretacion.
- Ferias comerciales e interpretacién.

Planificacion

Horas en clase Horas fuera de clase  Horas totales
Seminario 4 50 54
Debate 4 50 54
Eventos cientificos 2 10 12
Foros de discusién 0 28 28
Actividades introductorias 2 0 2

*Los datos que aparecen en la tabla de planificacién son de caracter orientativo, considerando la heterogeneidad de
alumnado

Metodologias

Descripcion
Seminario Clases de aplicacién de los contenidos tedricos y de desarrollo del trabajo propio de la/del
estudiante.
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Debate Practicas en la clase o0 a través de la plataforma y, learning FAITIC.

Eventos cientificos Asistencia del alumnado a actividades de formacién docente.
Foros de discusién Herramienta virtual para presentacién de dudas.
Actividades Clases de presentacién del curso y de la metodologia de trabajo.

introductorias

Atencion personalizada

Metodologias Descripcion
Seminario Los alumnos que necesiten apoyo se atenderdan en las horas de tutorias.
Evaluacion
Descripcion Calificacién Resultados de
Formacién y
Aprendizaje
Seminario Correcta aplicacién de conceptos y metodologias en los casos practicos 25
propuestos para trabajar.
Debate Saber construir un discurso cientifico razonado y coherente con respeto a los 25

temas propuestos, empleando para eso los conceptos revisados y aplicados en
las practicas de campo.

Eventos Analisis razonado y pormenorizado con el fin de demostrar la adquisicién de 25
cientificos todos y cada uno de los objetivos expuestos en este curso.

Foros de Saber construir un discurso razonado y coherente con respeto a los temas 25
discusion propuestos nos distintos articulos.

Otros comentarios sobre la Evaluacion

12 Convocatoria:1) Elaboracion de un trabajo que consiste en un proyecto de una empresa con actividad
exportadora, en el que se empleen todos los conceptos estudiados en el curso, incluyendo descripcion de la
empresa y sus productos y mercados objetivo, con realizacion de analisis DAFO y presentacion de caracter
comercial en Power Point o similar en la que se incluyan todos los aspectos de caracter comercial, financiero y
logistico: 40%

2) Realizacion de una propuesta de contrato de compraventa completo basado en el proyecto empresarial
desarrollado: 20%

3) Llevar a cabo una simulacién de negociacién basada en el supuesto de empresa desarrollada y en unos
parametros previamente establecidos por el formador: 40%

22 Convocatoria:

1) Elaboracién de un trabajo que consiste en un proyecto de una empresa con actividad exportadora, en el que se empleen
todos los conceptos estudiados en el curso, incluyendo descripcién de la empresa y sus productos y mercados objetivo, con
realizacién de andlisis DAFO y presentacidn de caracter comercial en Power Point o similar en la que se incluyan todos los
aspectos de caracter comercial, financiero y logistico: 40%

2) Realizacién de una propuesta de contrato de compraventa completo basado en el proyecto empresarial desarrollado: 20%

3) Llevar a cabo una simulacién de negociacién basada en el supuesto de empresa desarrollada y en unos pardmetros
previamente establecidos por el formador: 40%

Fuentes de informacion

Bibliografia Basica

ALCARAZ VARO, E, Contratos (l1): El contrato de compraventa, Ariel, 2002
ALCARAZ VARO, El inglés juridico, Ariel, 2002

ALCARAZ VARQO, E., Las sociedades mercantiles, Ariel, 2002

ARTEAGA ORTIZ, )., Manual de internacionalizacién, ICEX-CECO, 2013
JOHNSON, S., ;Quién se ha llevado mi queso?, Ediciones Urano, 2000
LEWIS, RICHARD D., Different Languages, Different Worlds, Nicholas Brealey Publishing, 2006
LEWIS, RICHARD D., Spain, Nicholas Brealey Publishing, 2006

VV.AA, Aspectos culturales de la negociacion internacional, ICEX, 2005
VV.AA, El lenguaje técnico del transporte internacional, ICEX, 2005
VV.AA, Guias on-line de apoyo al exportador, ICEX, 2005

VV.AA, Informacién de mercados exteriores, ICEX, 2005

VV.AA., La compraventa internacional, 22, ICEX, 2005

VV.AA., La comunicacién no verbal, 22, ICEX, 2005
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VV.AA., Las 20 webs favoritas de la empresa internacional, 22, ICEX, 2005

VV.AA., Estrategia y gestion del comercio exterior, 22, ICEX, 2005

http://www.camarapvv.com/,

http://www.igape.es/,

http://www.ceco.es/portal/,

www.iberglobal.com,

www.cia.gov/library/publications/the-world-factbook/iindex.html,

Bibliografia Complementaria

http://icex.es/,

Recomendaciones
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