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Descripcién  El objetivo de esta materia es estudiar, a partir de las herramientas propias del analisis econémico, una de
general las intervenciones publicas mas relevantes para las empresas: la politica de competencia. Se abordard la

politica de competencia desde un punto de vista econémico con el objetivo de que los alumnos sean capaces
de analizar los casos practicos de competencia empleando las herramientas tedricas basicas, las cuales se
expondran en las clases magistrales. Ademas, se examinaradn casos reales resueltos por las autoridades de
competencia.

Competencias

Cddigo

C3 Conocer el marco institucional de la economia

C6  Adquirir conocimientos de Andlisis econémico

C7 Comprender el entorno empresarial

Cs8 Habilidades en la blsqueda, identificacién e interpretacién de fuentes de informacién econémica relevante y su
contenido

C9 Identificar y anticipar problemas econdmicos relevantes en los &mbitos publico y privado

C10 Capacidad de formular modelos simples de relacién de las variables econdmicas, basado en el manejo de
instrumentos técnicos

D2 Capacidad de trabajar en equipo

D4 Responsabilidad y capacidad de asumir compromisos

D5 Habilidades para argumentar de forma coherente e inteligible, tanto oral como escrita

Resultados de aprendizaje
Resultados previstos en la materia Resultados de Formacién
y Aprendizaje

1. Lograr que los estudiantes manejen conocimientos bdsicos de economia y empresa necesarios C3

para comprender las politicas de defensa de la competencia. Cé
2. Desarrollar la capacidad de interpretar y analizar criticamente los argumentos econédmicos de  C7
las politicas de defensa de la competencia y su plasmacion en la legislacion correspondiente. C9

C10
3. Potenciar la habilidad de expresar y defender argumentos en publico de forma coherente y C8 D2
fundamentada. D4
4. Potenciar la capacidad de manejar las fuentes de informacion relevantes para la politica de D5

defensa de la competencia.
5. Fomentar la capacidad de trabajar en grupo y de actuar con responsabilididad y principios
éticos, cumpliendo los compromisos adquiridos.

Contenidos
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Tema

1.- Introduccién: objeto y contenido del curso. Definicién, origenes y objetivos de la politica de competencia.

2.- Poder de mercado y bienestar. Monopolio y eficiencia asignativa. Eficiencia productiva vs. eficiencia

dindmica. Monopolio y mecanismos de mercado.

3.- Definicién de mercado relevante. iQué es el mercado relevante? Dimensién de producto, geografica y

temporal. Sustituibilidad de demanda y oferta. El SSNIP test. Identificacion
del mercado relevante en la prictica.

4.- Medicién del poder de mercado. iQué es el poder de mercado? ;Cémo medir el poder de mercado? Los

determinantes de la estructura de mercado.

5.- Colusién y otros acuerdos horizontales. Fundamentos econémicos de los acuerdos horizontales entre empresas.

Factores que facilitan la colusién. ;Cémo detectar y luchar contra la
colusion?

6.- Fusiones. Posibles efectos de las fusiones. Efectos unilaterales. Evaluacién de
posibles ganancias de eficiencia. Dominancia colectiva. Regulacién de
fusiones.

7.- Restricciones verticales. Tipos de acuerdos verticales. Competencia intramarca. Competencia
intermarca. Legislacién aplicable.

8.- Precios predatorios y otras practicas de ;Qué es posicion dominante? ;Qué es abuso de posicién dominante?

abuso. Precios excesivos. Precios predatorios. Discriminacion de precios.

Estrategias de monopolizacién no basadas en precios.

Planificacion

Horas en clase Horas fuera de clase  Horas totales
Leccién magistral 30 45 75
Resolucién de problemas 12 24 36
Presentacion 5 25 30
Examen de preguntas objetivas 1.5 3 4.5
Resolucién de problemas y/o ejercicios 1.5 3 4.5

*Los datos que aparecen en la tabla de planificacién son de caracter orientativo, considerando la heterogeneidad de

alumnado

Metodologias

Descripcion

Leccién magistral

La metodologia docente consistird en el desarrollo de varios tipos de clases presenciales (tedricas y
practicas) y en el trabajo personal del alumno para consolidar los conocimientos y adquirir soltura
en la resolucién de los problemas planteados.

En las clases tedricas se expondran de forma reducida los principales contenidos de los distintos
temas, desarrolldandose con mas detalle los puntos de mayor complejidad. Para un adecuado
seguimiento y comprensién de las clases es conveniente que los alumnos lean con antelacidn la
bibliografia basica recomendada para cada uno de los temas.

Resolucién de
problemas

Las clases practicas consistiran en la resolucién de hojas de ejercicios que se proporcionaran a los
alumnos con antelacion para que los resuelvan antes de la clase. De ese modo, podran identificar
aquellas cuestiones que les resultan mas dificultosas y podran resolver sus dudas en clase.

También se realizara el seguimiento del aprendizaje de los estudiantes mediante pequefias pruebas
y ejercicios que habran de entregar.

Presentacion

Los alumnos tendran que realizar un trabajo en el que revisaran algin caso de competencia que
habrdn de presentar y explicar a sus compafieros en una clase practica.

Atencion personalizada

Metodologias

Descripcion

Leccién magistral

Las tutorias personalizadas tendran lugar en el despacho 404.

Resolucién de problemas Las tutorias personalizadas tendran lugar en el despacho 404.

Presentacion

Las tutorias personalizadas tendran lugar en el despacho 404.

Evaluacion

Descripcién Calificacién Resultados de

Formacién y
Aprendizaje

Presentacién Los alumnos tendran que realizar un trabajo en el que revisaran algun 20 Cc8 D2
caso de competencia que habran de presentar. Para presentar el trabajo D4
es imprescindible asistir al menos a 2/3 de las clases. D5
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Examen de Los controles periddicos (20% de la calificacion final) y el examen final 40 C3

preguntas objetivas (60% de la calificacién final) estaran integrado por preguntas cortas Cé
(relativas a contenidos tedricos y practicos) y problemas. Cc7
C9

C10
Resolucién de Los controles periddicos (20% de la calificacion final) y el examen final 40 C3
problemas y/o (60% de la calificacién final) estaran integrado por preguntas cortas Cé
ejercicios (relativas a contenidos tedricos y practicos) y problemas. Cc7
C9

C10

Otros comentarios sobre la Evaluacion

Cada estudiante podra optar entre evaluacién continua o examen global de la asignatura. Serdn evaluados a través de un
examen global (1) los estudiantes que no se presenten a ninguna prueba de evaluacién continua y (2) los estudiantes que
renuncien a la evaluacion continua antes del 12 de marzo.

Evaluacion continua

® Un 20% de la calificacién se obtendra por la realizacién y presentacién de un trabajo en el que los estudiantes
revisaran algun caso de competencia. Para un adecuado desarrollo del trabajo es preciso que los alumnos conozcan
los contenidos de la materia. Por ello, para presentar el trabajo es preciso haber asistido al menos a 2/3 de las clases
tedricas y practicas. Solo los alumnos que cumplan este requisito podran presentar el trabajo.

e Un 20% de la calificacién se obtendra por controles periddicos.

e Un 60% restante se obtendra por un examen global. Para poder aprobar la asignatura sera imprescindible obtener
en el examen una puntuacién igual o superior a 4 puntos (sobre 10). Si no se cumple esa condicidn, la nota final
maxima de la asignatura sera de 4,5 puntos.

Como regla general, el examen supondra el 60% de la nota. Sin embargo, aquellos estudiantes que hayan superado los
controles periddicos, obteniendo 5 6 mas puntos (sobre 10), podran optar por no presentarse al examen final. En ese caso la
nota media de los controles supondra un 80% de la nota final.

La nota final del que no se presente al examen serd la nota obtenida con las restantes pruebas de evaluacién continua.

Examen global

El examen incluird preguntas relativas a los contenidos tedricos y practicos desarrollados a lo largo del curso, ademas de
algln caso de competencia.

Examen de fin de carrera
El examen de fin de carrera supondra el 100% de la nota.

Las fechas de los exdmenes pueden ser consultadas en la pagina web de la Facultad. http://fccee.uvigo.es

Fuentes de informacién

Bibliografia Basica

Motta, M., Competition Policy: Theory and Practice, 12 edicién, Cambridge University Press, 2004
Bibliografia Complementaria

Cabral, L., Economia Industrial, 12 edicién, McGraw-Hill, 1997

Ivaldi, M., Jullien, B., Rey P., Seabright P. and J. Tirole, [The economics of tacit collusion[], 2003
Ley 15/2007 de defensa de la competencia,

Reglamento comunitario de concentraciones (CE) 139/2004,

Directrices sobre la evaluacion de las concentraciones horizontales (2004/C 31/03),

Reglamento de exencién a determinadas categorias de acuerdos verticales (UE) n2330/2010,

Recomendaciones

Asignaturas que se recomienda cursar simultaneamente
Economia de la informacién/V03G100vV01917

Asignaturas que se recomienda haber cursado previamente
Economia industrial/V03G100V01603
Teoria de juegos/V03G100V01916
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Otros comentarios
En FAITIC (acceso en http://faitic.uvigo.es) se podra consultar informacién relevante para el seguimiento de la asignatura.

Paxina 4 de 4



