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Imparticién
Departamento Derecho publico
Dpto. Externo
Coordinador/a Iglesias Canle, Ines Celia
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Iglesias Canle, Ines Celia
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Correo-e ines@uvigo.es
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Descripciéon  Las practicas externas tienen el objetivo de que los estudiantes adquieran las competencias de un
general aprendizaje de caracter practico por un tiempo limitado e favorecer su acercamiento al mundo laboral.
La metodologia serd eminentemente practica, debiendo la entidad externa encargarse de la formacién del
alumno.

Las actividades formativas se basaran en el aprendizaje de la profesién que realiza el visitador médico a
través de las practicas

Competencias de titulacion

Cddigo

A2 (*)Capacidad para identificar los diferentes elementos que actlan directamente sobre el ambito de decision en el
campo de la visita médica desde sus multiples perspectivas.

A6 (*)Habilidad para distinguir las diferentes alternativas a los problemas que se le planteen, de modo que pueda
proporcionar las soluciones mas satisfactorias.

A7 (*)Capacidad de destreza en el uso adecuado del vocabulario técnico en el dmbito de la visita médica

A9 (*)Capacidad para analizar e interpretar la informacién, a la vez que elaborar informes y documentos cientificos en
los que desarrolle y emita sus propios juicios de valor con los formatos adecuados

A10 (*)Capacidad para expresar adecuadamente los conocimientos adquiridos en el dmbito de la visita médica

B3 (*)Capacidad para comunicar sus conclusiones y los conocimientos técnicos sobre el medicamento y las razones
Ultimas que los sustentan a publicos especializados sin ambigliedades, durante el transcurso del proceso de visita
médica.

B4 (*)Habilidades de aprendizaje que le permita continuar estudiando y actualizando conocimientos en torno a la
informacion técnica del medicamento y al proceso de visita médica

Competencias de materia

Resultados previstos en la materia Resultados de Formacién
y Aprendizaje
1. Identificar la generalidad de los problemas econdmicos que se plantean en las empresas A2 B3
relacionadas con la visita médica, y saber utilizar los principales instrumentos existentes para su B4
resolucion.
2. Valorar a partir de los registros relevantes de informacién la situacién y previsible evolucién de A6 B4
una empresa
3. Tomar decisiones estratégicas utilizando diferentes tipos de modelos empresariales A2 B4
A6
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4. Solucionar de manera efectiva problemas y tomar decisiones utilizando métodos cuantitativos y A6 B3
cualitativos apropiados, incluyendo entre ellos la identificacién, formulacién y solucién de los A9
problemas empresariales
5. Movilidad y adaptabilidad a entornos y situaciones diferentes A2
A6
6. Capacidad de analisis y sintexis Al0 B4
7. Pensamiento critico y autocritico A2 B3
Al0 B4
8. Habilidades relacionadas con el uso de aplicaciones informaticas utilizadas en la gestién A6
empresarial relacionada con la venta de medicamentos A9
9. Habilidades de comunicacién oral y escrita A7 B3
Al0
10. Habilidades de comunicacidn a través de internet y manejo de herramientas multimedia para A0 B3
la comunicacién a distancia B4
11. Comunicarse con fluidez en su entorno incluyendo competencias interpersonales de escucha Al0 B3
activa, negociacion, persuasion y presentacion
12. Capacidad de desempefio efectivo dentro de un equipo de trabajo A2 B4
A6
13. Redactar proyectos de gestién global o de dreas funcionales de la empresa A7
Al0
14. Capacidad de aprendizaje y trabajo auténomo A9 B4
15. Gestién personal efectiva en términos de tiempo, planificaciéon y comportamiento, motivaciéon eA2
iniciativa, tanto individual como empresarial A6
16. Capacidad de liderazgo, incluyendo empatia con el resto de personas A2
A6
17. Responsabilidad y capacidad para asumir compromisos A2
18. Compromiso ético en el trabajo B3
19. Motivacion por la calidad y la mejora continua B4
Contenidos
Tema
(*)Desarrollo de sesiones practicas vinculadas a  (*)La visita médica.
la visita médica Técnicas de venta.

Presentacién de productos farmacéuticos.

(*)Presentaciones de medicamentos y nuevos (*)Desarrollo de sesiones practicas sobre la presentacién de productos

productos farmaceuticos. vinculados a la visita médica.

Planificacion

Horas en clase Horas fuera de clase  Horas totales
Presentaciones/exposiciones 2 10 12
Salidas de estudio/practicas de campo 2 60 62
Pruebas practicas, de ejecucién de tareas reales y/o 5 120 125
simuladas.
Informes/memorias de practicas 10 15 25

*Los datos que aparecen en la tabla de planificacién son de caracter orientativo, considerando la heterogeneidad de

alumnado

Metodologias

Descripcién
Presentaciones/exposicio El alumno realizara presentaciones de productos propios del ambito de la visita médica bajo la
nes supervisién de un visitador médico
Salidas de Se realizaran practicas en el ambito de la visita médica bajo la tutela de un visitador médico.

estudio/practicas de
campo

Atencidn personalizada

Metodologias Descripcion

Salidas de estudio/practicas de campo La tutela y supervisién de las distintas actividades se realizara por parte de la
coordinadora de la materia, de forma que se solucionen todas las incidencias

que pueda haber en la ejecucién practica de las mismas.

Presentaciones/exposiciones La tutela y supervisién de las distintas actividades se realizara por parte de la
coordinadora de la materia, de forma que se solucionen todas las incidencias

que pueda haber en la ejecucién practica de las mismas.

Pruebas Descripcion
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Pruebas practicas, de ejecucién de tareas  La tutela y supervision de las distintas actividades se realizara por parte de la
reales y/o simuladas. coordinadora de la materia, de forma que se solucionen todas las incidencias
que pueda haber en la ejecucién practica de las mismas.

Evaluacion
Descripcion Calificacién
Presentaciones/exposiciones Presentacidn de productos farmaceduticos ante el 25
evaluador de la materia.
Salidas de estudio/practicas de campo se evaluaran las practicas preprofesionales autorizadas 25
Pruebas practicas, de ejecucién de tareas reales y/o  Realizacién de practicas preprofesionales simuladas 25
simuladas.
Informes/memorias de practicas Conformidad de los profesores tutores de los alumnos en 25
practicas.

Otros comentarios sobre la Evaluacion

El examen/prueba correspondiente a la segunda convocatoria seguira el el mismo modelo que en la primera convocatoria

Fuentes de informacion

No hay especiales indicaciones en este punto.

Recomendaciones
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